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В работе рассмотрена инновационная модернизация современных экономических систем, выяв-

лена зависимость от эффективности и интенсивности трансфера технологий, который по признаку

территориального охвата дифференцируется на национальной и международный. Отмечается,

что международный трансфер технологий в наиболее общем виде представляет собой про-

цесс обмена между резидентами различных государств как на правительственном, так и на

частном уровне передовыми, высокопроизводительными, производственными, информационно-

коммуникационными, управленческо-организационными и иными технологиями. Он нацелен на

рост конкурентоспособности и финансово-экономической эффективности деятельности субъек-

тов такого рода межгосударственного обмена за счет активизации использования фактора НТП,

сформированного в том числе в результате международного разделения труда.

Обеспечение высокого уровня конкурентоспо-

собности национальных экономических систем,

входящих в их состав организаций различного

масштаба и профиля операционной деятельно-

сти в условиях современного этапа развития

постиндустриальныхфинансово-экономических

отношений, характеризующихся высоким уров-

нем вкладов факторов НТП и цифровизации

в формирование эффективности производствен-

ной, сбытовой и иной деятельности, непосред-

ственно зависит от интенсивности и результа-

тивности процесса трансфера технологий. На

принципиальное значение трансфера техноло-

гий для обеспечения инновационной модерни-

зации экономических систем указывают многие

исследования постнеоклассического направле-

ния экономической науки, в том числе предста-

вители современной теории мировой экономи-

ки, например, Т. Пикетти, М. Обстфельд и К. Ро-

гофф, Р. У. Нуралиев, В. В. Хоменко и др. [4—7]

В наиболее общем виде трансфер технологий
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представляет собой обмен передовыми раз-

работками, результатами НИОКР, промышлен-

ными образцами высокотехнологичной продук-

ции, иными материальными и нематериальными

активами, ориентированными на обеспечение

инновационной модернизации субъектов такого

рода обмена [18]. Основными видами трансфера

технологий, дифференцированными по крите-

рию масштаба его осуществления, являются

национальный (внутригосударственный) и меж-

дународный трансфер (рис. 1).

Национальный трансфер технологий, в том чис-

ле осуществляемый на основании использова-

ния потенциала государственной и частной ин-

новационной инфраструктуры, при содействии

НИИ и инновационно активных организаций ВО,

при инфраструктурной поддержке националь-

ных центров трансфера НИОКР.

Международный трансфер технологий, в том

числе осуществляемый при поддержке специ-

ализированных международных центров транс-

фера, на базе потенциала межгосударственных

политико-экономических альянсов, под воздей-

ствием норм общего и отраслевого междуна-

родного права

Как показано на рисунке 1, национальный и меж-

дународный трансфер технологий в современ-

ных условиях развития мирового хозяйства со-

относятся в некоторой степени противоречиво,

диалектически. Так, интенсивный международ-

ный трансфер технологий формирует объектив-

ные условия и для активизации внутригосудар-

ственного трансфера, для ускорения процессов

инновационной модернизации национальных

экономических систем. С другой стороны, актив-

ный и разноплановый национальный трансфер

передовых технологий, новаторских способов

организации производства, отраслевых имежот-

раслевых НИОКР способствует формированию

государственного технологического суверени-

тета, несколько снижает стимулы к интенсифика-

ции международного сотрудничества в области

высоких технологий — в особенности в рам-

ках выраженных тенденций антиглобализации,

регионализации мировой экономики, имеющих

место в начале 2020-х гг.

Международный трансфер технологий в наи-

более общем виде представляет собой про-

цесс обмена между резидентами различ-

ных государств как на правительственном,

так и на частном уровне передовыми, вы-

сокопроизводительными производственны-

ми, информационно-коммуникационными,

управленческо-организационными и иными

технологиями, нацеленный на рост конкурен-

тоспособности и финансово-экономической

эффективности деятельности субъектов такого

рода межгосударственного обмена за счет

активизации использования фактора НТП, сфор-

мированного в результате международного

разделения труда [3].

Международный трансфер технологий в совре-

менных условиях хозяйствования осуществля-

ется в следующих основных формах.

По данным за 2023 г. купля-продажа технологий

составляла доминантную долю мирового рынка

трансфера такого рода активов (78,4% [15]). Ва-

риантами такого рода рыночного обмена между

резидентами различных государств могут быть

простая передача результатов НИОКР на ком-

мерческой основе, продажа патентов на исполь-

зование производственно-технологических ноу-

хау, представление на возмездной основе ли-

цензий на внедрение и использование инноваци-

онных технологий. Следует также отметить, что

в 2010 — начале 2020-х гг. в качестве объектов

купли-продажи технологий в мировой экономи-

ке все чаще стали рассматриваться не только

производственные инновации, но и новаторские

методы организации управленческой деятель-

ности, инновационные технологии маркетинга,

новые методы управления персонала, в том чис-

ле привлекаемого организациями на условиях

удаленной занятости [9] и т.п.

Основные современные формы международно-

го трансфера технологий (уточнено и дополнено

автором на основании информации) [1; 20]:

1. Международная купля-продажа технологий.
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Рис. 1. Общий контур соотношения национального и международного трансфера технологий [8].

2. Создание совместных предприятий по произ-

водству НИОКР и масштабирование послед-

них на международных рынках.

3. Аренда или лизинг передовой техники

и технологии между резидентами различных

стран.

4. Международный высокотехнологичный фран-

чайзинг.

5. Нелегальный международный трансфер тех-

нологий.

– Контрабанда передовых технологий.

– Международный технологический шпио-

наж.

– Торговля передовыми технологиями от-

дельными государственными структурами

на нелегальной основе.

В том случае, если у иностранных партнеров

отсутствуют достаточные финансовые ресурсы

для осуществления сделки купли-продажи пе-

редовых технологий, в некоторых случаях могут

использоваться механизмы долгосрочной арен-

ды или лизинга последних. В отличие от аренды

технологий, международный лизинг такого рода

активов обычно дает возможность перехода объ-

екта трансфера — технологии производства или

управления — в собственность лизингополучате-

ля после некоторого срока возмездного пользо-

вания по стоимости, как правило, существенно

ниже цены чистой покупки соответствующей

передовой технологии.

С конца 1990 гг. в мировой экономике активно

развивается такая форма трансфера технологий,

как международный франчайзинг результатов

НИОКР. Согласно укрупненной оценке М. Андер-

сона и В. Уорнера, в 2012–2022 гг. емкость рынка

международного франчайзинга высоких техно-

логий в мировой экономике в целом возросла

в 3,15 раза [14].

Следует отметить, что франчайзинг – это форма

предпринимательства, основанная на системе

взаимоотношений, закрепленных рядом согла-

шений, при которых одна сторона (франчайзер)

предоставляет возмездное право действовать

от своего имени (реализовывать товары) другой

стороне (франчайзи), способствуя тем самым

расширению рынка сбыта [2].

Международный франчайзинг (International

franchising) предполагает создание франчай-

зером франчайзинговой системы за рубежом —

McDonald's, Holiday Inns, Hilton, «Ив Роше»,

«Баскин-Роббинс» — в основном в развитых

странах. Особенно широко используют эту

форму отношений ТНК США. Международный

франчайзинг традиционно реализуется в фор-

мах производственного, сбытового, сервисного

и комплексного межгосударственного фран-

чайзинга, представляющих собой разные вари-
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анты взаимодействий в сфере формирования

и масштабирования франшиз, в том числе на

инновационные технологии и объекты НИОКР.

О динамичном развитии сферы международного

трансфера технологий в 1995–2023 гг. свиде-

тельствуют статистические данные Всемирного

Банка, приведенные на рисунке 2.

Как следует из графика, приведенного на ри-

сунке 2, в 1995–2023 гг. темп роста реального

оборота сферы международного трансфера тех-

нологий составил 427,0%, что существенно пре-

вышает как темпы изменения за тот же период

реального мирового валового продукта (154,1%),

так и реального товарооборота продукции, ра-

бот, услуг в мировой экономике в целом (211,4%).

Так, достаточно интенсивно сфера международ-

ного трансфера технологий в мировой эконо-

мике в целом развивалась в 1995–2005 гг. (при-

рост рассматриваемого показателя за данный

период составил 92,0%). Основными причинами

такого рода устойчивого и одновременно доста-

точно быстрого роста объемов международной

торговли технологиями, по нашему мнению, яв-

лялись:

– отсутствие в мировой общественно-

политической системе конца 1990 — начала

2000 гг. сколь бы то ни было масштабных

военно-политических конфликтов, даже

латентного характера, наличие которых

практически всегда негативно отражается

на интенсивности международной торговли

в целом и активности межгосударственного

трансфера технологий в частности (за ис-

ключением техники и технологии военного

назначения);

– разработка в 1990 гг. первых цифровых тех-

нологий, преимущественно организациями-

резидентами экономических систем США

и Японии, и их последующее лицензионное

продвижение в рамках соответствующих от-

раслевых рынков сбыта других стран;

– достаточно либеральная таможенно-

тарифная политика администрации Б. Клинто-

на в конце 1990 гг. [13], способствовавшая,

помимо прочего, активизации процессов

продаж передовых технологий американского

производства, в том числе ориентированных

на потребление промышленными предприя-

тиями, на отраслевые рынки НИОКР развитых

и развивающихся государств;

– постепенная институциональная стабилиза-

ция (преимущественно с 2000–2001 гг.) раз-

вития экономической системы Российской

Федерации и, соответственно, ускорение ин-

теграции отечественных компаний в простран-

ство мировой экономики, в том числе в вы-

сокотехнологичный сегмент, что было почти

невозможно в первой половине 1990 гг., когда

российская экономика выступала в рамках

мирового распределения труда практически

исключительно как потребитель зарубежных

товаров конечного спроса, но не передовых

технологий;

– формирование в 1995 г. ВТО, которая, по край-

ней мере, на начальном этапе своего функ-

ционирования, способствовала активизации,

повышению конкурентности и транспарент-

ности процессов мировой торговли, в том

числе осуществляемой в рамках сегмента

передовых технологий.

Для периода 2006–2010 гг. было характерно

существенное замедление темпов роста обо-

рота международного трансфера технологий,

что было обусловлено преимущественно вли-

янием глобального финансово-экономического

кризиса, приведшего в том числе к резкому

ухудшению финансового состояния большин-

ства высокотехнологичных корпораций — ос-

новных акторов мировой торговли и иных форм

международного трансфера в секторе высоких

технологий.

Как показано на рисунке 1.1.3, наиболее интен-

сивно процессы мирового трансфера техноло-

гий развивались в 2010–2020 гг.: за указан-

ный период данный сегмент мировых торгово-

экономических отношений возрос на 185,0 про-

центных пунктов. Основными причинами столь

активного роста рассматриваемой сферы меж-

дународных торгово-экономических взаимодей-

ствий, по мнению автора настоящего исследо-

вания, выступали:
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Рис. 2. Интенсивность международного трансфера технологий в мировой экономике, % к 1995 г.,

в сопоставимых ценах.

– активное производство ведущими научно-

исследовательскими структурами и высоко-

технологичными промышленными корпора-

циями и последующее распространение на

отраслевых рынках зарубежных государств

производственных нанотехнологий — осно-

вы современного (шестого) производственно-

технологического уклада;

– продолжение имевшей место со второй по-

ловины 1990 гг. достаточно активной между-

народной торговли цифровыми технологиями,

появление в 2010 гг. новых объектов такого

рода межгосударственного высокотехноло-

гичного трансфера (программное обеспече-

ние, способствующее эффективному менедж-

менту процессов удаленной занятости пер-

сонала, виртуальные образовательные техно-

логии (e-learning) в первую очередь класса

VR и AR-тренажеров, программное обеспе-

чение для цифровых платформ и мобильных

приложений субъектов хозяйствования, для

осуществления программ SEO-менеджмента,

SMM-маркетинга и т.п.);

– достаточно высокая, несмотря на первую вол-

ну санкционного давления (с 2012 г.), степень

интеграции экономической системы России

в мировые рынки передовых технологий;

– повышение роли КНР как актора международ-

ного трансфера технологий, причем не только

в качестве покупателя передовых производ-

ственных и автоматизированных управленче-

ских технологий, каковыми резиденты эко-

номической системы КНР преимущественно

являлись в 1980–2000 гг., но и в качестве раз-

работчика ряда потенциально эффективных

технико-технологических и цифровых реше-

ний и систем;

– активизация участия международных

политико-экономических альянсов в про-

цессах международного трансфера техно-

логий (так, например, комиссии по научно-

техническому развитию функционируют

в рамках двух ведущих межгосударственных

финансово-экономических объединений,

в которых ведущую роль играет Российская

Федерация — ЕАЭС и БРИКС).

Наконец, в 2020–2023 гг. сокращение темпов

роста международного франчайзинга было обу-

словлено пандемийной ситуацией, вызвавшей,

ввиду общего ухудшения финансового состоя-

ния большинства субъектов мировой экономики,

в том числе и снижение спроса на франшизы.

В 2022–2023 гг. дополнительным фактором огра-

ничения сферы международного франчайзинга

явилась новая волна санкционного давления

в отношении экономики РФ, резиденты кото-

рой в 2010 гг. начали относительно активно

интегрироваться в структуру мирового рынка

франчайзинга высоких технологий.

Социально-экономическое содержание между-

народного трансфера технологий конкретизи-

руется в рамках системы его взаимосвязанных

функций. В специальной литературе выделяют
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следующие основные функции рассматриваемо-

го нами процесса:

1. содействие активизации процессов иннова-

ционной модернизации как национальных

экономических систем, так и мирового хо-

зяйства в целом (М. Андерсон, В. Уорнер [14],

Е. Д. Халевинская [10]);

2. интенсификация перехода государств, нахо-

дящихся на индустриальной стадии финан-

сово-экономического развития, к социально-

экономической системе постиндустриально-

го типа, к новому технико-технологическому

укладу (Р. Гросс, М. Гилберт, И. Ш. Хасанов [11;

16; 17]);

3. снижение, в условиях достаточно интенсив-

ного взаимного трансфера технологий, рис-

ков локальных вооруженных конфликтов меж-

ду государствами — участниками рассмат-

риваемого нами межгосударственного фи-

нансово-экономического процесса (В. Роп-

ке, Д. Шолтен и Д. Брандл, Л. Н. Чунихина

и Д. В. Косык [12; 19; 21].).

В контексте последней из представленных выше

функций хотелось бы отметить, что она, по всей

видимости, имеет более широкое содержание:

любые, долгосрочные и устойчивые, торгово-

экономические контакты между субъектами ми-

ровой экономической системы снижают риск

локальных вооруженных конфликтов ввиду сни-

жения лоббистского потенциала со стороны на-

циональных элит, контролирующих соответству-

ющие компании — участников международного

трансфера, к началу и последующей активиза-

ции вооруженного противостояния.
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